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Sehr geehrte Damen, sehr geehrte Herren,

„Erfolg hat viele Väter“ – dieses Sprichwort gilt in den meisten Bereichen 
und mit Sicherheit auch in der Implantologie. Neben guten Produkten sind 
die richtigen Konzepte und erfahrene Partner wichtige Erfolgsfaktoren. 
Unser Verständnis einer erfolgreichen Zusammenarbeit reicht weit über 
unsere Produkte hinaus. Das Ergebnis ist ein umfassendes Leistungsspek-
trum, von dem Sie und Ihr Team in vielerlei Hinsicht pro� tieren können – 
kurzfristig wie auch langfristig strategisch. 
CAMLOG verfolgt nicht nur die aktuellen Trends auf dem Implantat- und 
Prothetikmarkt, sondern gestaltet diese im Sinne unserer Kunden aktiv mit. 

Wieso sollten Sie also unsere Implantatsysteme CAMLOG und CONELOG 
nutzen? Warum ist DEDICAM, die CAD/CAM-Prothetik von CAMLOG, eine 
ausgezeichnete Ergänzung? All diese Fragen werden Ihnen erfahrene 
Referenten bei der CAMLOG COMPETENCE TOUR 15/16 beantworten. 

Zuverlässige Geschäftspartner und exzellente Technik sind das eine – genauso
wichtig sind Können und Wollen. Deshalb haben wir als „Special Speaker“
den bekannten Management- und Persönlichkeitstrainer Jörg Löhr 
eingeladen. Er weiß, wie man Menschen unterstützen kann, ihr volles 
Potenzial zu entfalten. 

Wir laden Sie herzlich zu unserer CAMLOG COMPETENCE TOUR 15/16 
ein und würden uns sehr freuen, wenn wir mit unserem Wissen und unseren 
Produkten zu Ihrem Erfolg beitragen könnten.

Mit freundlichen Grüßen

Michael Ludwig
Geschäftsführer CAMLOG Vertriebs GmbH
Michael LudwigMichael Ludwig
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TOUR 15/16

CAMLOG

P.S.: Mit Ihrem Besuch sichern Sie sich ein handsigniertes 
Exemplar des Bestsellers von Jörg Löhr „Lebe deine Stärken“.

WAS SIE ERWARTET:

CAMLOG® ist eines der beliebtesten Implantatsysteme 
und überzeugt durch die Summe seiner Vorteile
 
• Welche Vorteile sind das und warum ist CAMLOG® so beliebt?
• Wann nehme ich Promote®, wann Promote® plus?
• Welche Langzeitergebnisse sind bei CAMLOG® zu erwarten?
• Welche Innovationen bietet mir das System?

Implantat-Hardware: wissenschaftliche Daten im klinischen Kontext

• Welche Implantatdesigns gibt es?
• Wie beeinflusst das Design der Implantat-Abutment-Verbindung unsere prothetischen Abläufe?
• Wie dicht sind unsere Implantate?
• Wie dünn darf/kann ein Implantat sein?

Wenn Konus, dann richtig! 
CONELOG® – die clevere Lösung in der täglichen Anwendung

• Wie kann das prothetische Handling in der Praxis realisiert werden?
• Welcher Nutzen ergibt sich für die interdisziplinäre Zusammenarbeit?
• Welche Vorteile bietet das integrierte Plattform Switching?
• Ist Präzision ohne Einsetzschlüssel möglich?

Das digitale Erfolgsprinzip DEDICAM®

• Warum Individualprothetik?
• Welche Materialien haben sich bewährt?
• Ist digital alles möglich?
• Welches Potenzial bietet mir DEDICAM®?

Erfolg und Motivation mit einem engagierten Team und begeisterten Kunden

• Wovon ist Erfolg abhängig?
• Wie motiviere ich täglich mich und mein Team?
• Wie kann ich erfolgreich mit Veränderungen umgehen?
• Was ist der Schlüssel zu begeisterten Kunden?



REFERENTEN

Prof. Dr. Katja Nelson  

Universität Freiburg

„Forschung bedeutet, sich mit Details zu beschäf-
tigen und genau hinzuschauen. Sie hilft uns Phäno-
mene zu verstehen, die wir in der Klinik sehen. Ein 
Teil meiner Forschung setzt sich mit der Implantat-
Abutment-Verbindung auseinander, gerne zeige ich 
in meinen Vorträgen die Ergebnisse meiner tägli-
chen wissenschaftlichen Arbeit.“

Dr. Claudio Cacaci  

München

„Wissenschaftliche Ergebnisse fundierter Studien 
und mehr als 20 Jahre implantologische Erfahrung 
� ießen in meine tägliche Arbeit ein. Je nach Situa-
tion entscheide ich mich für das passende System. 
Konische Verbindungen haben ihre Stärken. Aber 
nicht nur beim Produkt setze ich auf eine gute 
Verbindung. Auch bei meinem Team und meinen 
(Geschäfts-)Partnern möchte ich sichergehen und 
entscheide mich für die Besten.“

Dr. Martin Gollner  

Bayreuth

„Beim digitalen Work� ow sind genaue Absprachen 
und ein gegenseitiges Verständnis der Aufgaben 
besonders wichtig. Die Partner müssen die gleiche 
Sprache sprechen und die Abläufe genau kennen. 
Dann ist die Digitalisierung ein echter Gewinn für 
alle Beteiligten – den Chirurgen, den Zahnarzt, 
den Zahntechniker und letztlich somit auch für den 
Patienten.“

ZTM Stefan Picha  

Fürth

„Die Digitalisierung wird nicht kommen – sie 
ist bereits da. Dieser neue Weg verändert die 
gesamte Branche und besonders die Zahn-
technik. Das werden wir in den nächsten Jah-
ren noch deutlicher spüren. Wie kann ich von 
der Digitalisierung pro� tieren? Mit DEDICAM 
ist der Weg leicht und individuell gehbar.“ 

PD Dr. Michael Stimmelmayr  

Cham

„Die Implantologie und deren Begleittherapien haben

mich in ihren Bann gezogen.  Dabei sind eine patienten-

 orientierte, individuelle und systematische Planung 

und Konzeption sehr wichtig und legen den Grundstein 

für den Erfolg. Mit einem guten Team und den richtigen 

Produkten macht es Spaß, jeden Patienten mit der für 

ihn besten Lösung implantologisch zu versorgen.“

Dr. med. habil. Wolfram Knö� er  

Leipzig

„Die Patienten ästhetisch gut zu versorgen ist eine 
große Kunst und der Mittelpunkt meiner täglichen 
Arbeit. Denn wir alle wissen, wie wichtig schöne
und gesunde Zähne für das persönliche und 
gesundheitliche Wohlbe� nden sind. Jeder Mensch 
ist ein Kunstwerk, er ist einzigartig und so auch 
jeder Patientenfall. Darum plane ich ganz individuell 
mit dem entsprechenden System – wobei der 
Konus für mich oft das Mittel der Wahl ist, gerade bei 
ästhetisch anspruchsvollen Fällen.“ 

Dr. Thorsten Wilde  

Berlin

„Die Gesundheit ist unser höchstes Gut! Darum 
möchten wir bei unserer täglichen Arbeit für jedes 
dentale Problem die passende Lösung � nden – ganz 
individuell für jeden Patienten. Die Funktion spielt 
hierbei eine ebenso wichtige Rolle wie die Ästhetik. 
Beides sollte perfekt zusammenpassen. Das zu 
leisten, ist mein persönlicher Anspruch. “

Dr. Peter Randelzhofer  

München

„Die Implantologie hat mein Team und mich erfolg-
reich gemacht. Gute Konzepte und ein zuverlässiger 
Partner waren und sind hierbei unerlässlich. Neben
unseren hohen Qualitätsansprüchen liegt uns 
besonders am Herzen, dass sich unsere Patienten 
rundum wohl und gut betreut fühlen. Denn jeder 
Mensch hat individuelle Bedürfnisse. Diese gilt 
es zu erkennen und mit ästhetisch einwandfreien 
Ergebnissen zu lösen.“

SPECIAL SPEAKER JÖRG LÖHR

Jörg Löhr zählt seit Jahren zu den angesehen-
sten und kompetentesten Management- und 
Persönlichkeitstrainern im deutschsprachigen  
Raum.  SAT 1 beurteilt: „Jörg Löhr ist Europas 
Persönlichkeitstrainer Nr. 1”. „Die Zeit” beschreibt
ihn als „einen der erfolgreichsten Erfolgs- und 
Motivationstrainer der Welt”. Er betreut Spitzen-
sportler, Nationalmannschaften sowie Bundes-
trainer und seine Referenzen im Firmenbereich 
lesen sich wie das „Who is Who” der Unterneh-
menswelt: IBM, Oracle, SAP, Porsche, Deutsche 
Telekom, Daimler, PricewaterhouseCoopers, KPMG, 
GlaxoSmithKline, BASF, Siemens, L‘Oréal, BMW, 
E.ON und weitere namhafte Großunternehmen 
wie auch renommierte kleine und mittelständische 
Betriebe. 

Jörg Löhr 

Augsburg

„Unternehmenserfolg braucht ein starkes, kompe-
tentes Team voller Selbstverantwortung, Motivation 
und Begeisterungsfähigkeit. Dies habe ich in meiner 
Laufbahn als Pro� handballer erleben dürfen und 
konnte es auf meine Arbeit als Referent übertragen. 
Es bereitet mir viel Freude, Menschen auf meinen 
Seminaren und Vorträgen bei der Umsetzung zu 
unterstützen.“

MODERATOREN

Dr. Christian Hammächer

Aachen

Prof. Dr. Konrad Wangerin

Stuttgart

Prof. Dr. Axel Zöllner

Universität Witten/Herdecke
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Moderator  Prof. Axel Zöllner

14:30 Uhr Einlass

15:00 Uhr Begrüßung  Michael Ludwig

15:10 – 15:40 Uhr CAMLOG® ist eines der beliebtesten Implantatsysteme  
 und überzeugt durch die Summe seiner Vorteile  Dr. Peter Randelzhofer

15:40 – 16:10 Uhr Implantat-Hardware: wissenschaftliche Daten  
 im klinischen Kontext Prof. Katja Nelson

16:10 – 16:40 Uhr Wenn Konus, dann richtig!  
 CONELOG® – die clevere Lösung in der täglichen Anwendung Dr. Claudio Cacaci

16:40 – 17:00 Uhr Diskussion & Fragen

17:00 – 17:30 Uhr KAFFEEPAUSE

17:30 – 18:15 Uhr Das digitale Erfolgsprinzip DEDICAM® Dr. Martin Gollner 
  ZTM Stefan Picha

18:15 – 18:30 Uhr Diskussion & Fragen

18:30 – 20:00 Uhr Erfolg und Motivation mit einem engagierten  
 Team und begeisterten Kunden Jörg Löhr

20:00 Uhr Get Together

TERMIN
Mittwoch, den 11. November 2015 
15:00 – 21:00 Uhr

VERANSTALTUNGSORT
Side Hotel 
Drehbahn 49 
20354 Hamburg 
www.side-hamburg.de
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STUTTGART

TERMIN
Mittwoch, den 25. November 2015 
15:00 – 21:00 Uhr

VERANSTALTUNGSORT
Porsche Museum 
Porscheplatz 1 
70435 Stuttgart 
www.porsche.com/museum/de © Dr.Ing.h.c.F. Porsche AG

 
Moderator  Dr. Christian Hammächer

14:30 Uhr Einlass

15:00 Uhr Begrüßung  Michael Ludwig

15:10 – 15:40 Uhr CAMLOG® ist eines der beliebtesten Implantatsysteme  
 und überzeugt durch die Summe seiner Vorteile   Dr. Peter Randelzhofer

15:40 – 16:10 Uhr Implantat-Hardware: wissenschaftliche Daten  
 im klinischen Kontext Prof. Katja Nelson

16:10 – 16:40 Uhr Wenn Konus, dann richtig!  
 CONELOG® – die clevere Lösung in der täglichen Anwendung Dr. Claudio Cacaci

16:40 – 17:00 Uhr Diskussion & Fragen

17:00 – 17:30 Uhr KAFFEEPAUSE

17:30 – 18:15 Uhr Das digitale Erfolgsprinzip DEDICAM®  Dr. Martin Gollner 
  ZTM Stefan Picha

18:15 – 18:30 Uhr Diskussion & Fragen

18:30 – 20:00 Uhr Erfolg und Motivation mit einem engagierten  
 Team und begeisterten Kunden Jörg Löhr

20:00 Uhr Get Together
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FRANKFURT

TERMIN
Mittwoch, den 03. Februar 2016 
15:00 – 21:00 Uhr

VERANSTALTUNGSORT
Kempinski Hotel 
Graf-zu-Ysenburg-und-Büdingen-Platz 1 
63263 Frankfurt 
www.kempinski.com/de/frankfurt/hotel-gravenbruch

 
Moderator  Prof. Axel Zöllner

14:30 Uhr Einlass

15:00 Uhr Begrüßung  Michael Ludwig

15:10 – 15:40 Uhr CAMLOG® ist eines der beliebtesten Implantatsysteme  
 und überzeugt durch die Summe seiner Vorteile  PD. Dr. Michael Stimmelmayr

15:40 – 16:10 Uhr Implantat-Hardware: wissenschaftliche Daten  
 im klinischen Kontext Prof. Katja Nelson

16:10 – 16:40 Uhr Wenn Konus, dann richtig!  
 CONELOG® – die clevere Lösung in der täglichen Anwendung Dr. Thorsten Wilde

16:40 – 17:00 Uhr Diskussion & Fragen

17:00 – 17:30 Uhr KAFFEEPAUSE

17:30 – 18:15 Uhr Das digitale Erfolgsprinzip DEDICAM® Dr. Martin Gollner 
  ZTM Stefan Picha

18:15 – 18:30 Uhr Diskussion & Fragen

18:30 – 20:00 Uhr Erfolg und Motivation mit einem engagierten  
 Team und begeisterten Kunden Jörg Löhr

20:00 Uhr Get Together
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MÜNCHEN

TERMIN
Mittwoch, den 17. Februar 2016 
15:00 – 21:00 Uhr

VERANSTALTUNGSORT
Business Center in der BMW Welt 
Am Olympiapark 1 
80809 München 
www.bmw-welt.com/de/event_forum

 
Moderator  Prof. Konrad Wangerin

14:30 Uhr Einlass

15:00 Uhr Begrüßung  Michael Ludwig

15:10 – 15:40 Uhr CAMLOG® ist eines der beliebtesten Implantatsysteme  
 und überzeugt durch die Summe seiner Vorteile   PD. Dr. Michael Stimmelmayr

15:40 – 16:10 Uhr Implantat-Hardware: wissenschaftliche Daten  
 im klinischen Kontext Prof. Katja Nelson

16:10 – 16:40 Uhr Wenn Konus, dann richtig!  
 CONELOG® – die clevere Lösung in der täglichen Anwendung Dr. Thorsten Wilde

16:40 – 17:00 Uhr Diskussion & Fragen

17:00 – 17:30 Uhr KAFFEEPAUSE

17:30 – 18:15 Uhr Das digitale Erfolgsprinzip DEDICAM®  Dr. Martin Gollner 
  ZTM Stefan Picha

18:15 – 18:30 Uhr Diskussion & Fragen

18:30 – 20:00 Uhr Erfolg und Motivation mit einem engagierten  
 Team und begeisterten Kunden Jörg Löhr

20:00 Uhr Get Together
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NÜRNBERG

TERMIN
Mittwoch, den 09. März 2016 
15:00 – 21:00 Uhr

VERANSTALTUNGSORT
Loftwerk 
Ulmenstraße 52a 
90443 Nürnberg 
www.eventlocation-loftwerk.de

 
Moderator  Prof. Konrad Wangerin

14:30 Uhr Einlass

15:00 Uhr Begrüßung  Martin Lugert

15:10 – 15:40 Uhr CAMLOG® ist eines der beliebtesten Implantatsysteme  
 und überzeugt durch die Summe seiner Vorteile   Dr. Peter Randelzhofer

15:40 – 16:10 Uhr Implantat-Hardware: wissenschaftliche Daten  
 im klinischen Kontext Prof. Katja Nelson

16:10 – 16:40 Uhr Wenn Konus, dann richtig!  
 CONELOG® – die clevere Lösung in der täglichen Anwendung Dr. Claudio Cacaci

16:40 – 17:00 Uhr Diskussion & Fragen

17:00 – 17:30 Uhr KAFFEEPAUSE

17:30 – 18:15 Uhr Das digitale Erfolgsprinzip DEDICAM®  Dr. Martin Gollner 
  ZTM Stefan Picha

18:15 – 18:30 Uhr Diskussion & Fragen

18:30 – 20:00 Uhr Erfolg und Motivation mit einem engagierten  
 Team und begeisterten Kunden Jörg Löhr

20:00 Uhr Get Together
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TERMIN
Mittwoch, den 16. März 2016 
15:00 – 21:00 Uhr

VERANSTALTUNGSORT
Radisson Blu Hotel 
Augustusplatz 5 
04109 Leipzig 
www.radisson-leipzig.com

 
Moderator  Prof. Konrad Wangerin

14:30 Uhr Einlass

15:00 Uhr Begrüßung  Michael Ludwig

15:10 – 15:40 Uhr CAMLOG® ist eines der beliebtesten Implantatsysteme  
 und überzeugt durch die Summe seiner Vorteile   PD. Dr. Michael Stimmelmayr

15:40 – 16:10 Uhr Implantat-Hardware: wissenschaftliche Daten  
 im klinischen Kontext Prof. Katja Nelson

16:10 – 16:40 Uhr Wenn Konus, dann richtig!  
 CONELOG® – die clevere Lösung in der täglichen Anwendung Dr. Wolfram Knö�er

16:40 – 17:00 Uhr Diskussion & Fragen

17:00 – 17:30 Uhr KAFFEEPAUSE

17:30 – 18:15 Uhr Das digitale Erfolgsprinzip DEDICAM®  Dr. Martin Gollner 
  ZTM Stefan Picha

18:15 – 18:30 Uhr Diskussion & Fragen

18:30 – 20:00 Uhr Erfolg und Motivation mit einem engagierten  
 Team und begeisterten Kunden Jörg Löhr

20:00 Uhr Get Together



Auf der Basis der Allgemeinen Geschäftsbedingungen der CAMLOG Vertriebs GmbH, 
Wimsheim, melde ich mich / melden wir uns zu folgendem Fortbildungskurs an:

11. November 2015, Hamburg
VDAVNO150002836

25. November 2015, Stuttgart
VDAVSW150002902

03. Februar 2016, Frankfurt
VDAVWE160003001

17. Februar 2016, München
VDAVSO160003002

09. März 2016, Nürnberg
VDAVMS160003003

16. März 2016, Leipzig
VDAVOS160003004

Bitte tragen Sie hier Ihre CAMLOG Kundennummer ein (falls vorhanden):

Teilnehmer/Name

E-Mail

Datum/Unterschrift

Weiterer Teilnehmer/Name Absender/Stempel

Einwilligungserklärung

Ich bin damit einverstanden, von der CAMLOG Vertriebs GmbH und der CAMLOG Biotechnologies AG über Veranstaltungen, Produkte, Dienstleistun-

gen und Kundenzufriedenheitsbefragungen telefonisch, postalisch, per E-Mail und E-Mail-Newsletter kontaktiert zu werden. Diese Einwilligung kann ich 

jederzeit mit Wirkung für die Zukunft per Fax an 0800 9445-000 oder per E-Mail an marketing.de@camlog.com widerrufen.

ANMELDUNG PER FAX AN

07044 9445-11603
INFORMATIONEN / VERANSTALTUNG

Veranstalter
CAMLOG Vertriebs GmbH
Maybachstraße 5
71299 Wimsheim

Veranstaltungsorte
Side Hotel
Drehbahn 49
20354 Hamburg
www.side-hamburg.de

Porsche Museum
Porscheplatz 1
70435 Stuttgart
www.porsche.com/museum/de

Kempinski Hotel
Graf-zu-Ysenburg-und-Büdingen-Platz 1
63263 Frankfurt
www.kempinski.com/de/frankfurt/hotel-gravenbruch

Business Center in der BMW Welt
Am Olympiapark 1
80809 München
www.bmw-welt.com/de/event_forum

Loftwerk
Ulmenstraße 52a
90443 Nürnberg
www.eventlocation-loftwerk.de

Radisson Blu Hotel
Augustusplatz 5
04109 Leipzig
www.radisson-leipzig.com

Teilnehmer
Max. 150, mind. 100 Personen
Nutzen Sie den Frühbucherpreis 
(bei Anmeldung bis 6 Wochen vor dem jeweiligen Veranstaltungstermin)

Kurspreis
€ 75,- (zzgl. MwSt.) pro Person 
(Frühbucherpreis bei Anmeldung bis 6 Wochen vor dem jeweiligen Veranstaltungstermin)

€ 89,- (zzgl. MwSt.) pro Person 
(bei Anmeldung ab 6 Wochen vor der Veranstaltung)
Die Rechnung über den Kurspreis erhalten Sie nach der Veranstaltung. 

Im Kurspreis enthalten ist ein handsigniertes 
Exemplar des Bestsellers von Jörg Löhr „Lebe deine Stärken“.

Bei Fragen wenden Sie sich bitte an
CAMLOG Vertriebs GmbH
Veranstaltungsorganisation
Jessica Klingel
Telefon: 07044 9445-603
E-Mail: jessica.klingel@camlog.com

Fortbildungspunkte
Die Veranstaltung entspricht den Leitsätzen und Empfehlungen 
der Kassenzahnärztlichen Bundesvereinigung (KZBV) vom 
01.01.06 einschließlich der Punktebewertungsempfehlung 
des Beirates Fortbildung der BZÄK und DGZMK und wird 
mit fünf Fortbildungspunkten bewertet.

COMPETENCE
TOUR 15/16

CAMLOG

Die Veranstaltung entspricht den Leitsätzen und Empfehlungen 

Online Anmeldung
www.camlog.de/camlogcompetencetour



CAMLOG Vertriebs GmbH | Maybachstraße 5 | 71299 Wimsheim
info.de@camlog.com | www.camlog.de
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